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达州人爱喝茶，达州也出好
茶。4 月 10 日至 11 日，“巴山青”
全域茶品展销活动在达州举办，
31 家本地茶企齐聚一堂，周边省
市茶企也前来助阵。市民不仅能
免费品茶、看茶艺表演，还能买到
正宗的达州富硒茶。

本次活动以“巴山青韵 一
品达州”为主题，汇聚了达州 7个
县（市、区）31家授权茶企，并联动
万州、云阳、开州、巴中、邻水、紫
阳等周边产茶地区企业协同参
与，打造集品牌展示、新品发布、
产业论坛、商贸对接、文化交流、
茶旅融合于一体的综合性平台，
全方位展现达州富硒茶的核心优
势，推动茶产业、茶文化、茶旅游
深度协同发展。

在达城中心广场，“巴山青”
全域茶品展销现场茶香四溢，人

头攒动。不少市民驻足品茶、咨
询购买。“这茶喝起来十分润喉，
还带着回甘。”一位品茶的市民表
示，达州出产的茶叶品质很不错，
要多举办这样的推广活动，让更
多市民了解、品尝、购买本地的茶
叶。

在为期2天的活动中，各家茶
企纷纷亮出自家“拳头产品”，集
中展示达州富硒茶产业的发展成
果。

四川纯原森现代农业有限公
司打造的品牌主要以绿茶为主，
有巴山林茶、巴山玉叶、巴山碧螺
春、雀舌、毛峰，还引进的新品种
黄金芽。宣汉当春茶业有限公司
则带来了“当春”系列，包括红茶、
绿茶和茉莉花茶，特别是“当春雀
舌”曾荣获全国特等奖。通过此
次展销活动，让更多市民体验到

“当春茶”的品质。
除了展销活动，4 月 10 日下

午，“巴山青”茶产业高质量发展
影响力对话在达州市融媒体中心
举行。对话活动中，全国茶行业
权威专家和品牌建设专家，围绕
区域公用品牌打造、茶叶品质升
级等开展主旨演讲，并开设“专家
面对面”答疑专场，为达州茶产业
发展把脉支招、破解难题。

随后，达州茶产业新品发布
会精彩亮相。我市各大茶企轮番
推介新品，重点展示富硒白茶、老
树红茶等特色产品。现场还上演
了多流派茶艺情景秀，为客商搭
建精准对接、高效洽谈的平台。

“巴山青”作为达州重点培育
的区域公用品牌，依托富硒土壤、
云雾生态等优势，已成为达州生
态富民、乡村振兴的重要支柱产

业。四川千口一品茶业作为“巴
山青”核心代表品牌，坚持有机种
植，通过“公司+基地+农户”模式
带动群众增收。

“本次活动，达州茶企抱团擦
亮了‘巴山青’区域公用品牌，也
是展示达州好茶的一个绝佳机
会。”四川千口一品茶业有限公司
总经理范丁山说，将坚守做生态
好茶的理念，坚持有机种植，欢迎
广大市民品鉴选购。

达州市茶叶协会会长廖红
军表示，本次活动是全域资源聚
合、区域协作共赢、产销精准对
接、文化深度赋能的重要平台。
活动以茶为媒、广结善缘，以节聚
力、共谋发展，让“巴山青”从巴山
深处走向更广市场，让富硒好茶
从产地源头走进千家万户。

□记者 郝富城

一叶藏巴山 香飘满达州
——“巴山青”全域茶品展销活动成功举办

4月 12日，南城某汽车城一
家品牌展厅的洽谈区，李俊（化
名）把一份贷款合同翻来覆去看
了好几遍，上面那两行数字让他
动了心：首付30000元，月供2120
元，7年，84个月，就能买到一辆
落地近18万元的车。

李俊今年29岁，每个月工资
到账6000元出头，按他平时的消
费习惯，没有较大支出的情况
下，每月能剩3000元左右。2120
元的月供，占他月收入的三分之
一。他坐了快半个小时，最后在
合同上签了名字。

七年车贷不太一样

传统的车贷，一般首付三成
到五成，贷款找银行，车辆登记
在消费者名下，同时抵押给银
行。还清贷款后解除抵押，车主
拿到完整的车辆所有权。期限
一般是两年、三年或五年。

记者走访达城多家 4S 店了
解到，近期，多个品牌推出了七
年期贷款方案，其中大部分走的
是融资租赁渠道。具体来说：消
费者支付一定比例的首付，之后
每月还月供，但在全部84个月还
清之前，车辆的所有权属于金融
公司，消费者拥有使用权。等到
七年期满、最后一笔月供还完，

车辆才会过户到消费者名下。
达城某品牌 4S 店销售人员

介绍：“客户最关心的是首付多
少、月供多少，对所有权归属问
得不多。如果有人问起来，我们
会如实解释。”

低月供是这类产品的直观
特点。以一辆落地价 20 万元的
家用车算一笔账：首付 30%即 6
万元，剩下的14万元贷款。如果
做三年期，月供约 4100 元；五年
期月供约2600元；而七年期月供
可以压到 2000 元以下。对于普
通上班族来说，2000元和4100元
的差别是实实在在的。

当然，月供降低的同时，总
还款额会增加。同样是 14 万元
贷款本金，按照该店的算法，三
年期总利息不到 1万元，五年期
约 1.8万元，七年期则超过 2.6万
元。

瞄准“稳定客户”

达城一家 4S 店的销售经理
根据近两个月的接待情况，梳理
了几类选择七年车贷的常见客
户。

第一类是年轻上班族，月收
入 5000 到 8000 元，工作稳定但
存款不多。他们最在意的是月
供不能太高，至于还款年限及利

息，则排在次要位置。
第二类是刚组建家庭的小

两口，需要同时负担房租或房
贷、日常开销，不愿意在购车上
占用太多月度支出。

第三类是计划长期使用同
一台车的人，还款年限不是问
题。不如月供少一点。

该销售经理提到，有几类人
群需要谨慎考虑七年贷款产品，
比如收入波动较大的自由职业
者，或者三五年内可能换车的
人。“如果开了三五年想卖车，发
现车的残值不够还贷款余额，处
理起来会比较被动。”

金融“软刀子”

从商家的角度看，推出七年
车贷并非简单的“把车卖出去”，
背后有多重考量。

达城一家 4S 店负责人分析
了其中的逻辑。首先是卖车环
节，贷款年限长短对车价本身没
有直接影响，但金融公司更愿意
推广长周期产品，总利息收益更
大。其次是售后环节，客户签了
七年合同，这七年内换车的可能
性会降低，保养、维修、保险这些
业务大概率会回店里做，帮助经
销商锁定未来多年的售后客户。

从更大的行业背景来看，近

年来汽车市场价格竞争激烈，直
接降价会伤害品牌形象或老车
主的利益，而金融方案是一种相
对柔和的竞争方式，通过降低首
付和月供来降低购车门槛，吸引
原本预算不充足的消费者。

产权、残值与提前还款

记者查阅了部分七年期融
资租赁合同样本，并采访了本地
二手车商和法律界人士，有几个
细节值得消费者留意。

第一个是产权归属问题。
在融资租赁模式下，七年还款期
内车辆所有权属于金融公司，消
费者只有使用权。如果消费者
出现逾期断供，金融公司有权依
据合同收回车辆。

第二个是车辆残值与贷款
余额的关系。新车前三年贬值
速度较快，每年约掉价 15%到
20%。这个现象在七年车贷中同
样存在，且因为贷款期限更长，
前期本金偿还更慢，贷款余额高
于车辆市值的可能性更大。

第 三 个 是 提 前 还 款 的 约
定。部分七年方案中会写明，一
定期限内不得提前还款，或者提
前结清要收取剩余本金的一定
比例违约金。

□记者 任枺早

七年车贷落地达城市场


